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soluções em softwares para gestão

VAREJO
INDÚSTRIA
DISTRIBUIÇÃO

ABRANGÊNCIA
NACIONAL
Gerando soluções em softwares
de gestão para todo Brasil.

Desde 1991 atuamos no mercado levando 
soluções a várias  empresas, indústrias e 
centros de distribuição. 



QUEM SOMOS

| Adsomos |
Com foco total nas necessidades do mercado, a Adsomos está desde 1991 
desenvolvendo soluções em softwares de gestão para o mercado. Atualmente 
conta com mais de 7.000 usuários presentes em todos os estados do Brasil.
A Adsomos é uma empresa que tem como missão construir softwares capazes de 
promover a geração de valores e o desenvolvimento das empresas. Neste último 
quesito, é onde se encontra nosso diferencial no mercado, ao construir softwares 
capazes de potencializar cada passo do desenvolvimento da sua empresa, seja 
ela de pequeno, médio ou grande porte e em toda cadeia de valor: varejo, indús-
tria e distribuição.

| Tecnologia e automação |
Construímos softwares com tecnologia de ponta, capazes de proporcionar uma 
experiência fácil e prática aos nossos usuários, em um ambiente totalmente intui-
tivo que possibilita o absoluto controle do seu negócio por meio de uma visão 
global e segmentada, que auxilia nas tomadas de decisões assertivas e estratégi-
cas da sua empresa. Em um mercado onde informação, agilidade e tecnologia 
são essenciais para dar o próximo passo e atingir um nível superior, a Adsomos 
estará ao seu lado como parceira comprometida para atingir este resultado.
A Adsomos acompanha a evolução do seu negócio preservando seus investi-
mentos em licenciamento e treinamentos de softwares, produzindo soluções 
inteligentes e totalmente integradas a suas necessidades, que vão desde controle 
logístico de entrada, passando por operações de vendas, operações financeiras, 

soluções em softwares para gestão

demonstrativos de resultados e relacionamento com o cliente (CRM), além disso, 
nosso software possibilita o acompanhamento da sua força de vendas, bem 
como integração com plataformas de e-commerce     própria ou de terceiros, 
aplicações web, BI (Business Inteligence) e muito mais. 
A Adsomos , oferece um vasto leque de soluções para o seu negócio, com infor-
mações integradas e disponíveis a um clique.

| Nossa sede |
Nossa fábrica de soluções está localizada no centro de Brusque no 4º andar do 
Edifício Duo Office bem no coração da Cidade com espaço amplo e moderno 
projetado especialmente para atender tanto nossos   amigos-clientes quanto a 
você que ainda não nos conhece, com mais comodidade para um bate papo e 
tomar aquele cafezinho.
Será um prazer demonstrar a você novos recursos tanto em tecnologia como em 
gestão de processos corporativos e o quanto seu negócio pode crescer de forma 
rápida, inteligente e tecnológica com a Adsomos.
Esperamos por você... e o cafezinho é por nossa conta!



QUEM SOMOS

Nós acreditamos que juntos somos 
mais fortes e podemos ir além.

Ética, inovação, qualidade, satisfação,
comprometimento e pessoas.VALORES

soluções em softwares para gestão

MISSÃO Construir softwares capazes de promover a geração de valores e 
odesenvolvimento das empresas.

VISÃO Ser o modelo de fornecimento de softwares e atendimento
no mercado nacional.



Gestão Varejo

Governo
PAF/ECF
NFC-e

Nf-e
SAT

Identificação por
radiofrequência

pdv

visualise, analise, decida, monitore

PLATAFORMA DE BUSINESS INTELIGENCE

O Gerentec Corp é um software que possibilita ao empresário ter uma visão completa do seu negócio, podendo atender 
uma única loja ou estar totalmente integrado a uma rede de lojas ou franquias.
A gestão vai além da loja física com total integração com e-commerce.



Fluxo de dados do Sistema 

-Pedidos online/offline;
-Seleção de catálogos 
  e produtos;
-Localização de clientes;
-Ficha financeira.

Mobilidade

-Integração e desenvolvimento
 de plataformas de e-commerce;
-Desenvolvimento de web site; 

E-commerce

-Registros de vendas, estoques e 
 clientes;
-Multi empresas;
-Programação de metas.

Business web

-Cotação com fornecedores de 
 forma simultânea;
-Informação dos dados para 
 análise.

Cotação

Bancos/Opera. Cartão

Bancos

Fornecedor
Fornecedor

-Orçamento;
-Pré-venda;
-Televenda.

Atendimento

-Emissão de boletos;
-Consultas remessas/retornos.

MeuBoleto

-ICMS;
-Contribuição.

SPED

-Emissão de entrada.

NFS-e

-Controle de entrada e saídas;
-Estoque em garantia;
-Movientações em garantia.

Garantia

-Vendedor externo

Vendedor

-Cadastro de clientes;
-Limite de crédito;
-Segundo comissionado
-Frente de Loja (PDV);
-Integração com SPC;
-NF-e/ECF;
-Bloqueio de cliente 
  inadimplente.

Assistência Técnica
-Gestão de ordens de serviço
  internas e externas.

Distribuição
-Redistribuição de estoque a partir
 do estoque ideal;
-Gestão de transferência de produtos
 entre filiais. 

Vendas

-Gestão financeira de recebíveis;
-Integração com conciliação de cartão;
-Integração bancária;
-Análise de giro;
-Gestão de cobranças. 

Contas a Receber

-Gestão de contatos e clientes;
-Cartão fidelidade
-Mala direta.

CRM

-Receitas x despesas;
-Bancos e contas;
-Visão de compromissos passados
 e futuros

Fluxo de Caixa

-Gestão financeira de pagáveis;
-Pagamento escritural a fornecedor;
-Controle de créditos com fornecedores;
-Provisionamento de despesas.

Contas a pagar

-Análise da necessidade de compra
  (Geração automática);
-Distribuição de produto analisando estoque 
 de cada filial;
-Pedidos integrados com contas a  pagar-previsões;
-Análise de giro;
-Auditoria de recebimento.

Compras

-Arquivos;
-Geração de arquivos.

EDI

-Gestão de produtos em
 garantia/defeito;
-Auditoria de estoque (manual, 
 leitor, palms);
-Produto correlacionado;
-Custos;
-Campanha de vendas

Estoque

CLIENTE 

Cliente

-Roterização de entegra;
-Análise de desempenho de entregas;
-Análise de desempenho de etapas;
-Integração com Correios - SIGEP;
-Localização no estoque para separação. 

Expedição
(Separação/Conferência)



Isso representa que as vendas vão dobrar em cinco 
anos, chegando a   R$ 85 bilhões.

O comércio eletrônico deve dobrar a participação no faturamento do 
varejo até 2021, crescendo em média 12,4% ao ano.

 Mais um canal de vendas para o seu negócio. Desenvolvemos  
ferramentas para satisfazer as principais necessidades do mercado de 
e-commerce, agregando tecnologia e facilidades na sua loja virtual.

RESPONSABILIDADE

SEGURANÇA

SEO

ENTREGA

INTEGRAÇÃO

Você a um clique de oferecer as melhores 
ofertas e oportunidades em vendas.

Isso representa que as vendas vão dobrar em cinco 
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RESPONSABILIDADE

SEGURANÇA

SEO

Você a um clique de oferecer as melhores 
ofertas e oportunidades em vendas.



Mandala integração



Mais eficiência e mobilidade para
toda sua equipe de vendas.

Pedido
Autorizado

Otimização
do Tempo

Diminuição
de Custos

Localização
do Cliente

Equipe
Atualizada

Visite nosso site e
conheça também o

Pedido Localização

 O Smartnet é uma ferramenta que promove mobilidade a sua 
equipe de vendas, automatizando o processo comercial.
Com o Smartnet é possível fazer pedidos sem a necessidade de uma       
conexão com a internet.
Sua equipe faz o pedido off-line e assim que o    dispositivo encontrar 
uma rede ele  conecta-se aos servidores e transfere o pedido.

Smartnet Web



Processo de vendas tradicional

Cadastro de pedido em formulário manual (bloco), 
planilha ou telefone.1
Atraso na liberação dos pedidos para a venda.2
Análise de resultados e tomada de decisões 
demoradas.3

Cadastro de pedido em formulário manual (bloco), 
planilha ou telefone.
Atraso na liberação dos pedidos para a venda.

Análise de resultados e tomada de decisões 

Processo de vendas via pedido on-line

Cadastro de pedido eletrônicos integrados ao
ERP de retaguarda.1
Mobilidade e automação no processo
de vendas, agilizando a liberação 
dos pedidos.

2



Simule a abertura de mercado para 
seus representantes

 O CompraNet foi desenvolvido para permitir aos compradores 
que fazem atividades de compras em eventos, feiras, showroom ou em 
qualquer situação de compra fora da empresa, registrar essa compra de 
forma on-line.

 Toda essa parte cadastral é antecipada, cadastro do 
produto, pedido e fornecedor evitando que quando a nota 
de compra chegar, tenha que se fazer essa rotina de            
cadastro, o que normalmente atrasa muito a entrada da 
mercadoria no estoque, e dessa forma não fica disponível 
para a venda.
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Pedido
Autorizado

Otimização
do Tempo

Diminuição
de Custos

Cadastro em formulário 
eletrônico.1

Envio automático do pedido
ao fornecedor e agilizando 
o processo de cadastros

3

Cadastro integrado 
com ERP de retaguarda.2

4 Mobilidade para 
sua equipe de compras.

O pedido on line promove 
mobilidade de compras a 

sua equipe, automatizando
o processo de compra.



 Indicadores de performance de vendas com 
mobilidade e em tempo real

 Indicadores de performance de vendas com 

 É uma ferramenta de indicadores de performance de negócios, focado 
em indicadores de venda, que permite que o gestor ou gerente tenha 
essas informações com mobilidade em tempo real. Essas informações 
são obtidas assim que uma venda é realizada seja no PDV ou na             

retaguarda, automaticamente vai para um portal, e depois pode ser acessada e 
consultada através de indicadores de performance. Totalmente nas nuvens, o BW 
pode ser acessado por qualquer dispositivo móvel e está totalmente adaptado as 
novas tecnologias de responsividade do mercado. 

 Produto, marca, coleção, departamento, faixa de valor, quanto a 
análises comparativas de metas e indicadores, como peça por atendimento, 
número de novos clientes, tickets médio, número de vendas, tanto           
comparativamente com mês anterior ou ano anterior, permitindo uma 
visão de acompanhamento tanto mensal quanto relativo ao crescimento 
em relação ao mês ou ano anterior.

Indicadores são ranking de: 



Acesse históricos e indicadores de 
desempenho com o Podium BI

visualise, analise, decida, monitore

PLATAFORMA DE BUSINESS INTELIGENCE

 O Podium BI complementa os sistemas baseados em transações,   
agregando recursos de consultas e análises que vão além dos recursos de 
relatórios existentes. O Podium BI melhora potencialmente a compreen-
são do negócio para a tomada de decisões de maneira simples. Com o 

Podium BI, o executivo poderá acessar os históricos e indicadores de desempenho, 
criando cenários com estatísticas e gráficos gerenciais, indicando os pontos críticos 
para correção de desvios ou ineficiências.

Melhoria na tomada de decisões, propiciando análises precisas e rápidas, com menor 
esforço e maior flexibilidade;
Utilização e reutilização das informações em cenários diferentes;
Extinção de acúmulo de diferentes tipos de relatórios departamentais, gerando sérios 
problemas de manutenção;
Descoberta de tendências e fatos relevantes;
Aumento do nível de motivação dos executivos;
Aumento na competitividade da empresa perante os seus concorrentes.

Resultados esperados:


