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ADSOMOS

solucdes em softwares para gestdo

ABRANGENCIA
NACIONAL

Gerando solucoes em softwares
de gestao para todo Brasil.

VAREJO
INDUSTRIA
DISTRIBUICAO

W Desde 1991 atuamos no mercado levando
solucoes a varias empresas, industrias e
centros de distribuicao.




| Adsomos |

Com foco total nas necessidades do mercado, a Adsomos esta desde 1991
desenvolvendo solu¢des em softwares de gestdao para o mercado. Atualmente
conta com mais de 7.000 usuarios presentes em todos os estados do Brasil.

A Adsomos € uma empresa que tem como missdo construir softwares capazes de
promover a geragao de valores e o desenvolvimento das empresas. Neste Ultimo
quesito, € onde se encontra nosso diferencial no mercado, ao construir softwares
capazes de potencializar cada passo do desenvolvimento da sua empresa, seja
ela de pequeno, médio ou grande porte e em toda cadeia de valor: varejo, indus-
tria e distribuicao.

| Tecnologia e automacao |

Construimos softwares com tecnologia de ponta, capazes de proporcionar uma
experiéncia facil e pratica aos nossos usuarios, em um ambiente totalmente intui-
tivo que possibilita o absoluto controle do seu negocio por meio de uma visao
global e segmentada, que auxilia nas tomadas de decisdes assertivas e estratégi-
cas da sua empresa. Em um mercado onde informacao, agilidade e tecnologia
sdo essenciais para dar o préximo passo e atingir um nivel superior, a Adsomos
estara ao seu lado como parceira comprometida para atingir este resultado.

A Adsomos acompanha a evolucao do seu negdcio preservando seus investi-
mentos em licenciamento e treinamentos de softwares, produzindo solucées
inteligentes e totalmente integradas a suas necessidades, que vao desde controle

logistico de entrada, passando por operagdes de vendas, operagdes financeiras,

,
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solucdoes em softwares para gestdo

demonstrativos de resultados e relacionamento com o cliente (CRM), além disso,
nosso software possibilita o acompanhamento da sua forca de vendas, bem
como integracao com plataformas de e-commerce prépria ou de terceiros,
aplicacdes web, Bl (Business Inteligence) e muito mais.

A Adsomos , oferece um vasto leque de solugdes para o seu negdcio, com infor-

macdes integradas e disponiveis a um clique.

| Nossa sede |

Nossa fabrica de solugdes esta localizada no centro de Brusque no 4° andar do
Edificio Duo Office bem no coracdo da Cidade com espaco amplo e moderno
projetado especialmente para atender tanto nossos amigos-clientes quanto a
vocé que ainda ndo nos conhece, com mais comodidade para um bate papo e
tomar aquele cafezinho.

Sera um prazer demonstrar a vocé novos recursos tanto em tecnologia como em
gestdo de processos corporativos e o quanto seu negécio pode crescer de forma
rapida, inteligente e tecnolégica com a Adsomos.

Esperamos por vocé... e o cafezinho é por nossa conta!




|VISAO

| VALORES
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solucdes em softwares para gestdo

Nos acreditamos que juntos somos
mais fortes e podemos ir alem.

Construir softwares capazes de promover a geracao de valores e
odesenvolvimento das empresas.

Ser o modelo de fornecimento de softwares e atendimento
no mercado nacional.

Etica, inovacao, qualidade, satisfacao,
comprometimento e pessoas.
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cerentec| 4)

corp

O Gerentec Corp é um software que possibilita ao empresario ter uma visao completa do seu negocio, podendo atender
uma unica loja ou estar totalmente integrado a uma rede de lojas ou franquias.
A gestdo vai alem da loja fisica com total integracGo com e-commerce.
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-Vendedor externo

_—zm

Mobilidade

-Pedidos online/offline;
-Selecao de catalogos

e produtos;
-Localizacao de clientes;

-Ficha financeira.
\

CLIENTE

Fluxo de dados do Sistema

-Integracgdo e desenvolvimento
de plataformas de e-commerce;
-Desenvolvimento de web site;

Expedicdo

(Separagéo/Conferéncia)

-Roterizacdo de entegra;
-Anélise de desempenho de entregas;
-Anélise de desempenho de etapas;
-Integracdo com Correios - SIGEP;
-Localizacao no estoque para separacao.

-Analise de giro;

\

Contas a Receber N

-Gestao financeira de recebiveis;
-Integracdo com conciliagdo de cartéo;
-Integragao bancaria;

-Gestao de cobrancas.

v

-Bancos e conta

J e futuros

— IR -

-Cadastro de clientes;
-Limite de crédito;
-Segundo comissionado

A

-Frente de Loja (PDV);

-Integragdo com SPC;

-NF-e/ECF;

-Bloqueio de cliente
inadimplente.
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-Gestdo de contatos e clientes;
-Cartao fidelidade
-Mala direta.

Fluxo de Caixa

-Receitas x despesas;

-Visdo de compromissos passados

—SCTT.

Bancos/Opera. Cartdo

s: —
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—EETER

L -Geragao de arquivos.

-Arquivos;

Contas a pagar

—

-Gestao financeira de pagaveis;
-Pagamento escritural a fornecedor;
-Controle de créditos com fornecedores;
-Provisionamento de despesas.

Business web ==

-Registros de vendas, estoques e
clientes;

-Multi empresas;

-Programacao de metas.

=

-Cotacao com fornecedores de
forma simultanea;
-Informacdo dos dados para
analise.

—ECI

-Analise da necessidade de compra

(Geragao automatica);

-Distribuicdo de produto analisando estoque
de cada filial;
-Pedidos integrados com contas a pagar-previsoes;
-Analise de giro;

-Auditoria de recebimento.
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MeuBoleto
-Orcamento; ¢
-Pré-venda; -Gestao de produtos em > -Emissao de boletos;
-Televenda. garantia/defeito; -Consultas remessas/retornos.
L ) -Auditoria de estoque (manual, §
v leitor, palms);
Assisténcia Técnica == 'Zm‘t’“m correlacionado; m—\
-Custos;
-Gestao de ordens de servico P -Campanha de vendas . | -ICMSs; <
internas e externas. 7’| -Contribuicao.
J \ J
* |
Distribuistio - —EEE
MMM Distribuicdo M of o
-Redistribuicéo de estoque a partir -Controle de entrada e saidas; -Emissio de entrada.
do estoque ideal; -Estoque em garantia;
-Gestao de transferéncia de produtos -Movientacdes em garantia. >
entre filiais. \
Fornecedor @@
Fornecedor
—‘
e Y4
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c-commerce

Vocé a um clique de oferecer as melhores
ofertas e oportunidades em vendas.

Mais um canal de vendas para o seu negocio. Desenvolvemos
ferramentas para satisfazer as principais necessidades do mercado de
e-commerce, agregando tecnologia e facilidades na sua loja virtual.

O comércio eletronico deve dobrar a participacédo no faturamento do
varejo ate 2021, crescendo em média 12,4% ao ano.

| RESPONSABILIDADE

>{__ SEGURANGA Isso representa que as vendas vdo dobrar em cinco
anos, chegando a R$ 85 bilhées.

> SEO

> ENTREGA

INTEGRACAO mm
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em softwares para gestdo
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sMartnet

mobilidade em vendas

A

Mais eficiéncia e mobilidade para
toda sua equipe de vendas.

O Smartnet é uma ferramenta que promove mobilidade a sua
equipe de vendas, automatizando o processo comercial.
Com o Smartnet é possivel fazer pedidos sem a necessidade de uma
conexdo com a internet.
Sua equipe faz o pedido off-line e assim que o  dispositivo encontrar
uma rede ele conecta-se aos servidores e transfere o pedido.

_\

028 o

Pedido Localizacao Equipe Otimizacdao Diminuicdo
Autorizado do Cliente Atualizada do Tempo de Custos

Visite nosso site e
conheca também o

Smartnet Web

,
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sMartnet

mobilidade em vendas

A

Processo de vendas tradicional

1 Cadastro de pedido em formulario manual (bloco),
planilha ou telefone.

2 Atraso na liberacao dos pedidos para a venda.

3 Anadlise de resultados e tomada de decisoes
demoradas.

1 Cadastro de pedido eletronicos integrados ao
ERP de retaguarda.

2 Mobilidade e automacdo no processo
de vendas, agilizando a liberacao
dos pedidos.



compranet

mobilidade em compras

A

Simule a abertura de mercado para
seus representantes

O CompraNet foi desenvolvido para permitir aos compradores
que fazem atividades de compras em eventos, feiras, showroom ou em

ualquer situacao de compra fora da empresa, registrar essa compra de
orma on-line.

Toda essa parte cadastral é antecipada, cadastro do 1 Cadastro em formulario
produto, pedido e fornecedor evitando que quando a nota eletrénico.

de compra chegar, tenha que se fazer essa rotina de
cadastro, o que normalmente atrasa muito a entrada da 2
mercadoria no estoque, e dessa forma nao fica disponivel

para a venda. 3 Envio automatico do pedido
ao fornecedor e agilizando
L o processo de cadastros

Cadastro integrado
com ERP de retaguarda.

O pedido on line promove

s
mobilidade de compras a (( ]:) 9 ” / | Mobilidade para
sua equipe, automatizando \ sua equipe de compras.

Pedido Otimizacdo Diminuigdo
(o] pr 0Cesso de Compl' @. Autorizado do Tempo de Custos
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DW

business web

A

Indicadores de performance de vendas com
mobilidade e em tempo real
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E uma ferramenta de indicadores de performance de negocios, focado
em indicadores de venda, que permite que o gestor ou gerente tenha
essas informacoes com mobilidade em tempo real. Essas informacoes
sdo obtidas assim que uma venda é realizada seja no PDV ou na
retaguarda, automaticamente vai para um portal, e depois pode ser acessada e
consultada atraveés de indicadores de performance. Totalmente nas nuvens, o BW
pode ser acessado por qualquer dispositivo movel e esta totalmente adaptado as
novas tecnologias de responsividade do mercado.

Indicadores sao ranking de:

Produto, marca, colecdo, departamento, faixa de valor, quanto a
analises comparativas de metas e indicadores, como peca por atendimento,
numero de novos clientes, tickets meédio, numero de vendas, tanto
comparativamente com meés anterior ou ano anterior, permitindo uma
visdo de acompanhamento tanto mensal quanto relativo ao crescimento
em relacGo ao més ou ano anterior.
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PLATAFORMA DE BUSINESS INTELIGENCE
]

Podium(BI

visualise, analise, decida, monitore

Acesse historicos e indicadores de
desempenho com o Podium BI

O Podium Bl complementa os sistemas baseados em transacoes,
agregando recursos de consultas e analises que vao além dos recursos de
relatorios existentes. O Podium Bl melhora potencialmente a compreen-
sdo do negocio para a tomada de decisoes de maneira simples. Com o
Podium B, o executivo podera acessar os historicos e indicadores de desempenho,
criando cenarios com estatisticas e graficos gerenciais, indicando os pontos criticos
para correcao de desvios ou ineficiéncias.

Resultados esperados:

* Melhoria na tomada de decisoes, propiciando analises precisas e rapidas, com menor
esforco e maior flexibilidade;

* Utilizacao e reutilizacao das informacoes em cenarios diferentes;

- Extin¢do de acumulo de diferentes tipos de relatorios departamentais, gerando sérios
problemas de manutencao;

» Descoberta de tendéncias e fatos relevantes;

- Aumento do nivel de motivacao dos executivos;

- Aumento na competitividade da empresa perante os seus concorrentes.




